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Grundsticksbewertung

Vertrauen Sie nur in Dinge, die Sie verstehen.
Vertrauen Sie uns, wir arbeiten nach Erfolg.

Jede Grundstiicksbewertung ist nur eine ,Schatzung*. Es gibt fur keine Immobilie den ,einzig
wahren Wert", keinen ,echten” Verkehrswert.

Tipp:

Kein Sachverstandiger wird lhnen garantieren, dass Sie den Preis, den er in einem férmlichen
Gutachten festgestellt hat, wirklich bei einem Verk  auf der Immobilie erzielen werden.

Die Ergebnisse eines jeden Gutachtens sind allenfal  Is mit einer unverbindlichen
Preisempfehlung zu vergleichen.

Der Kaufpreis ist vielmehr das Ergebnis von mehr od er weniger harten
Verkaufsverhandlungen.

Sie wollen ein Grundstiick verkaufen. Sie wollen den hoéchsten Preis erzielen, der auf dem
Grundsticksmarkt mdglich ist. Wenn Sie jedoch in Ze itnot sind, wollen Sie nicht unbegrenzt
lange auf den Hochstbietenden warten. Allerdings si nd Sie auch nicht bereit, Ihr Grundstick zu
einem viel zu niedrigen Preis zu verschleudern.

Sie haben die Mdglichkeit, einen Gutachter zu beauf  tragen. Er kostet lhnen Geld und er
orientiert sich erfahrungsgemaf an lhren Verkaufspr  eisvorstellungen.
Sparen Sie sich das Geld fir einen Gutachter:

Unsere Erfahrungen:

Gerade bei Kaufstrategien hilft ein formelles Gutac  hten nur selten weiter: Die vielen Seiten
beschriebenen Papiers angstigen den Leser fastimme  r sehr und leisten dennoch keine
Uberzeugungsarbeit.

Eine Kernaussage mit wenigen Zahlen und Fakten und einem klaren Ergebnis ist
erfahrungsgemafr wesentlich schlagkraftiger.

Hier helfen wir lhnen dabei:

1. Sie haben sich fur eine Immobilie entschieden und w  ollen sicher sein, dass der
verlangte Kaufpreis der Realitéat entspricht.

2. Sie wollen ein Grundstiick verkaufen und tberlegen, welcher Kaufpreis realistisch ist,
wobei Sie noch entsprechende Verhandlungsspielraum e einplanen kénnen.

3. Zur ersten Pflicht haben wir uns gemacht, eine grin  dliche Ortsbesichtigung
vorzunehmen, um uns alles in Ruhe anzuschauen.

4. In einer Checkliste wird alles dokumentiert, was an der Immobilie wichtig ist.

ALLES AUS EINER HAND




5. Wir werden alles daran setzen, Ihnen so gut wie mdg lich mit Rat und Tat zur Seite zu
stehen, dass Sie lhre Ziele erreichen.
Es sind durchaus Anlasse denkbar, in denen Sie auf ein formelles Gutachten nicht verzichten
kénnen. (z.B. vor Gericht)

Sie haben weitere Fragen? Treten Sie ruhig mit Ihren Vorstellungen und Winschen tber "Kontakt" an
uns heran. Wir stehen lhnen selbstversténdlich gerne zur Verfiigung. Unser Wunsch ist es, lhre zu
erfillen.

Informieren Sie sich!
LIhr Profi in Sachen Immobilien, Hausbau, Sanierung, Energieberatung und Finanzierung*.
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